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Actions de formation

ILS NOUS ONT FAIT
CONFIANCE

J'ai appreécié cette formation :

Groupement 9
Léo « la visite de fournisseurs » N I B 0 PA N
Mélinda « le partage d’expérience entre les B 0 R D E A U X
stagiaires »

EBENe, Ecole Bois Enseignement Nebopan, c’est 7 mois de formation sur-mesure
a temps partiel

LES FORMATEURS

CPF = la formation Ebene permet de valider des Certificats de Qualification
Professionnelle (CQP) : Vendeur-Conseil en négoce des matériaux de construction ou
Attaché Technico-Commercial en négoce des matériaux de construction sur I'année
2024 (reconduction annuelle soumise aupres de la Commission Paritaire Nationale
de I'Emploi et de la Formation Professionnelle (CPNEFP) de la Branche professionnelle
du négoce des matériaux de construction) »

RNCP37283 - CQP Attaché technico commercial en négoce des matériaux de construction
RNCP37281 - CQP Vendeur-conseil en négoce des matériaux de construction

SEBASTIEN BEAU

ARNAUD QUARIN PHILIPPE QUARIN

L’EQUIPE
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Formation EBENe

CONTENU DE LA FORMATION
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@ PREREQUIS: Aucuns. Des connaissances de base en matiére de bois seraient un plus.

(), ADMISSION (MODALITES ET DELAIS D'ACCES) : Veuillez compléter la fiche d’analyse des besoins
téléchargeable a cette adresse https://www.nebopan.fr/formation-ebene/ puis la renvoyer par e-mail a
Sabine BADRANE : contact@nebopan.fr. Nous prendrons ensuite contact avec vous sous un délai maximum
d’'une semaine.

2I[* OBJECTIFS DE BASE: Acquérir des connaissances solides en matiere de Bois dans le but de renforcer,
compléter ou parfaire vos connaissances actuelles voire d’intégrer un poste a responsabilité dans le
domaine.

@ DEBOUCHES POSSIBLES : Poste de Responsable comptoir, ou Conseiller de vente, ou Technico-commercial
itinérant ou sédentaire, ou Magasinier ou équivalent.

g DUREE: Du 08/10/2024 au 24/06/2025 soit 23 jours pour 161 heures de formation.
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METHODES DE FORMATION MOBILISEES: d’exposés, d’exercices

\- % MODALITES D’EVALUATION: fition comptoir.

ppan, rubrique Ebene.

BEAUMARTIN : Rue Henri Delattre, 33520 BRUGES
JEAN HUE 6 rue du Pont Léon 22360 LANGUEUX

[
(5\ ACCESSIBILITE AUX PERSONNES HANDICAPEES : compte votre handicap au cas par cas et

€ TARIF: 22000 € HT sualiser (2000 € HT mensuels)
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Principaux
themes abordés

» LE BOIS (modules en option)

=3 L’essentiel de la botanique des bois,

=y Défauts et singularités des bois en grumes et en avivés,

=» Les différents produits du sciage et leur mesurage,

=>» Les feuillus tempérés,

=» Les bois résineux francais, nord-américains, les bois du nord,
=>» Les bois tropicaux d’Afrique, d’Amérique tropicale, d’Asie

=3 TP en scierie

»» THERMIQUE, BOIS ET DERIVES, CONSTRUCTION

=» Connaissance générale et normes du bois

=3 Conseiller et vendre les bois de construction

=y Conseiller et vendre les panneaux bois et dérivés du bois
=» Comprendre et vendre l'isolation thermique

=) Conseiller et vendre la charpente et sous toiture

=» Conseiller et vendre la construction bois

=» Bardage

=>» Comprendre et vendre la terrasse bois

=>» Conseiller et vendre les parquets et revétements de sol
=>» Comprendre et vendre les menuiseries extérieures

> LE COMMERCE

L3 0963277674

=» Analyser les caractéristiques d’un projet et apporter un conseil technique approprié sur les techniques et

les produits de construction

=> Découvrir les besoins d’un client et conduire un entretien de vente dans une agence

Taux de satisfaction des stagiaires:

PROMOTION 1

99%

PROMOTION 3

95%

Taux d’abandon:

PROMOTION 1

0 5
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