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Contact / Référent pédagogique / Référent handicap :
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09 63 27 76 74

Carole « les visites de sites »
Dimitri « la pédagogie des formateurs »

Carole « les visites de sites »
Dimitri « la pédagogie des formateurs »

L’ÉQUIPE

EBENe, Ecole Bois Enseignement Nebopan, c’est un 1 an de formation sur-mesure
à temps partiel 

CPF = la formation Ebene permet de valider des Certificats de Qualification 
Professionnelle (CQP) : Vendeur-Conseil en négoce des matériaux de construction ou 
Attaché Technico-Commercial en négoce des matériaux de construction sur l’année 
2024 (reconduction annuelle soumise auprès de la Commission Paritaire Nationale 
de l’Emploi et de la Formation Professionnelle (CPNEFP) de la Branche professionnelle 
du négoce des matériaux de construction) » 
RNCP37283 - CQP Attaché technico commercial en négoce des matériaux de construction
RNCP37281 - CQP Vendeur-conseil en négoce des matériaux de construction 

BORDEAUX

contact@nebopan.fr

Léo « la visite de fournisseurs »
Mélinda « le partage d’expérience entre les 
stagiaires »

SÉBASTIEN BEAU
Partie Commerce

ARNAUD QUARIN
Partie Technique

PHILIPPE QUARIN
Partie Botanique



www.nebopan.frFormation EBENe Principaux 
thèmes abordésCONTENU DE LA FORMATION

PRÉREQUIS : Aucuns. Des connaissances de base en matière de bois seraient un plus.

ADMISSION  (MODALITÉS ET DÉLAIS D’ACCÈS) : Veuillez compléter la fiche d’analyse des besoins 
téléchargeable à cette adresse https://www.nebopan.fr/formation-ebene/ puis la renvoyer par e-mail à 
Sabine BADRANE : contact@nebopan.fr. Nous prendrons ensuite contact avec vous sous un délai maximum 
d’une semaine.

OBJECTIFS DE BASE  : Acquérir des connaissances solides en matière de Bois dans le but de renforcer, 
compléter ou parfaire vos connaissances actuelles voire d’intégrer un poste à responsabilité dans le 
domaine.

DÉBOUCHÉS POSSIBLES : Poste de Responsable comptoir, ou Conseiller de vente, ou Technico-commercial 
itinérant ou sédentaire, ou Magasinier ou équivalent.

DURÉE : 1 an à temps partiel, à raison de 43 jours par mois en présentiel – soit 301 heures (7 heures par 
journée de formation).

PLANNING DE LA PROMOTION 4

PROCHAINE RENTRÉE : Lundi 9 septembre 2024 

MÉTHODES DE FORMATION MOBILISÉES : Cours en présentiel sous forme d’alternance d’exposés, d’exercices 
d’application, de mises en situation et de travaux de groupes. Visite d’entrepôts. Distribution d’une mallette 
de 50 échantillons monde et mise à disposition d’un coffret de 30 échantillons de bois précieux et rares. 
Remise des supports de cours.

MODALITÉS D’ÉVALUATION : sous forme de QCM et d’exercices de mise en situation comptoir.
Programme (objectifs opérationnels) téléchargeable sur le site internet Nebopan, rubrique Ebene.
Campus à Bordeaux :
 BEAUMARTIN : Rue Henri Delattre, 33520 BRUGES
JEAN HUE  6 rue du Pont Léon 22360 LANGUEUX

ACCESSIBILITÉ AUX PERSONNES HANDICAPÉES : Nous prenons en compte votre handicap au cas par cas et 
nous adaptons notre prestation.

TARIF : 22000 € HT annuels par stagiaire, possibilité de mensualiser (2000 € HT mensuels)

LE BOIS

L’essentiel de la botanique des bois,
Défauts et singularités des bois en grumes et en avivés,
Les différents produits du sciage et leur mesurage,
Les feuillus tempérés,
Les bois résineux français, nord-américains, les bois du nord,
Les bois tropicaux d’Afrique, d’Amérique tropicale, d’Asie
TP en scierie

THERMIQUE, BOIS ET DÉRIVÉS, CONSTRUCTION

Connaissance générale et normes du bois
Conseiller et vendre les bois de construction
Conseiller et vendre les panneaux bois et dérivés du bois
Comprendre et vendre l’isolation thermique
Conseiller et vendre la charpente et sous toiture
Conseiller et vendre la construction bois
Bardage
Comprendre et vendre la terrasse bois
Conseiller et vendre les parquets et revêtements de sol
Comprendre et vendre les menuiseries extérieures
Comprendre et vendre les menuiseries intérieures

LE COMMERCE

Analyser les caractéristiques d’un projet et apporter un conseil technique approprié sur les techniques et
les produits de construction 
Découvrir les besoins d’un client et conduire un entretien de vente dans une agence
Communiquer avec les clients, les interlocuteurs et l’équipe de l’agence
Organiser ses interventions dans le cadre d’un travail en équipe
Mettre en valeur et animer une salle d’exposition
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Taux de satisfaction des stagiaires :

Taux d’abandon :

1 personne, cause : mutation professionnelle.
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